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Heli Romppanen

 * Hallintotieteiden maisteri 2011

  Ympäristöoikeuden erikoisjuristi

 * Kauppias 2017 alkaen

 * Mehiläistarhaaja 2020 alkaen 

  Poke, Tarvaala

 * Jamk, YAMK agrologi

  Biotalouskampus, Tarvaala

 * Maatalousyrittäjä 2023 alkaen  

  Päiväkummun tila
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Tiedostavien periaatteiden noudattaminen ja kokonaisvaltaisen 
hyvinvoinnin tavoittelu saavat kuluttajat ostamaan hunajaa myös 
taloudellisesti vaikeampina aikoina

”K-ryhmän Ruokailmiöt 2023 -tutkimuksen* mukaan etenkin huoli taloudellisesta tilanteesta on innostanut suomalaiset niksikkyyteen, ja noin 

kolmannes on arvioinut kekseliäiden ratkaisujen budjetin hallintaan vaikuttavan omaan arkeensa.”

• Tiedostavat periaatteet korostuvat Ruokailmiöt 2023 –tutkimusdatassa

• Kuluttajat ottavat valinnoissaan huomioon budjetin lisäksi myös vastuullisuuden, esim. ympäristön, tuotteiden alkuperän sekä eläinten 

hyvinvoinnin

• Kotimaisen ruoantuotannon omavaraisuus on pääsyynä suomalaisen tuotteen ostamiselle

• Vaikka hunajan myynnissä korostuvat Pirkka- ja K-Menu-tuotteet, suomalaisten pientuottajien tuotteita myydään myös tasaisesti

”Kokonaisvaltainen hyvinvointi on toiseksi suurin ruokailmiö ja ollut vuosia pinnalla.”

• Hunaja on tuote, jota ostetaan tarpeeseen myös taloudellisesti vaikeampina aikoina
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Lähteet: * = K-ryhmän Ruokailmiöt 2023 -tutkimus, n=998. 
Tutkimusaineisto on asuinpaikan, ikä- ja sukupuolijakauman suhteen väestöedustava. 
Tutkimusten toteutuksesta vastasi Frankly Partners. 
https://www.kesko.fi/media/uutiset-ja-tiedotteet/uutiset/2022/k-ryhma-listasi-ensi-vuoden-ruokatrendit---nain-ne-nakyvat-eri-puolilla-suomea/
https://www.kesko.fi/contentassets/c0a1eb6569774715a1aa22fd73942c17/ruokailmiot-2023-yhteenveto.pdf

https://www.kesko.fi/media/uutiset-ja-tiedotteet/uutiset/2022/k-ryhma-listasi-ensi-vuoden-ruokatrendit---nain-ne-nakyvat-eri-puolilla-suomea/
https://www.kesko.fi/contentassets/c0a1eb6569774715a1aa22fd73942c17/ruokailmiot-2023-yhteenveto.pdf


Hunajan myynti on kasvanut K-kaupoissa myös pidemmällä 
aikavälillä ja se nähdään myös edelleen kasvavana segmenttinä 
makeutuksessa
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Omien brändien merkitys korostunut myydyimpien hunajien 
TOP10:ssä

• 09/2022-08/2023 välisenä aikana TOP10 myydyintä hunajaa:
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Tuote Kotimainen vai ulkomainen Hunajan olomuoto Pakkaustyyppi

1 Pirkka hunaja 350g juokseva Ulkomainen Juokseva Puristepullo

2 Pirkka hunaja 500g juokseva Ulkomainen Juokseva Puristepullo

3 Pirkka hunaja 450g suomalainen Kotimainen Pehmeä Purkki

4 Hunajayhtymä suodatettu hunaja 350g suom Kotimainen Juokseva Puristepullo

5 K-Menu kiteinen hunaja 650g Ulkomainen Kiteinen, kiinteä Purkki

6 Pirkka kiteinen hunaja 425g luomu Ulkomainen Kiteinen, kiinteä Purkki

7 Mesimestarin hunaja 500g pehmeä Kotimainen Pehmeä Purkki

8 Pirkka juokseva hunaja 350g luomu Ulkomainen Juokseva Puristepullo

9 SAM Kesäkukka hunaja 500g juokseva Ulkomainen Juokseva Puristepullo

10 SAM Kukkaishunaja 450g kiteinen Ulkomainen Kiteinen, kiinteä Purkki
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Pienten tavarantoimittajien kokonaisuus muodostaa jopa 
10,8% hunajien vähittäismyynnistä K-ryhmän toimipaikoissa

Vähittäismyynnin (€) osuus 09/2022-08/2023

Pienet tavarantoimittajat
10,81%

Kaksi suurinta ulkomaista
tavarantoimittajaa 42,02%

Kaksi suurinta kotimaista
tavarantoimittajaa 31,02%

Muut 16,15%
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Haluatko tuotteitasi myyntiin K-ruokakauppoihin?

• K-ruokakauppiaat ovat itsenäisiä yrittäjiä ja voivat tehdä päätöksiä kauppansa valikoimaa koskien: 

Joskus nopein tie saada omat tuotteet kaupan hyllyyn on tarjota niitä suoraan oman alueesi K-

kauppiaille

• K-ryhmän oma lähiruokatiimi auttaa mielellään kartoittamaan yhteistyömahdollisuuksia pientuottajien 

ja lähiruokatuottajien sekä K-ryhmän päivittäistavarakaupan välillä

• Yhteystiedot: lahiruoka@kesko.fi
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